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Las ciudades concentran una alta proporcién de la poblacion mundial y de los recursos
productivos. Segun datos del World Population Prospects de las Naciones Unidas, el
porcentaje de la poblacién mundial que vive en zonas urbanas ha crecido de forma sostenida
aumentando del 33.6% en 1960 al 54.3% en 2017. Actualmente hay 37 mega-ciudades en el
mundo con mas de 10 millones de habitantes, y 84 ciudades mas con una poblacién superior
a los 5 millones (Demographia 2017). La formacidn de estas ciudades es el resultado de la
interaccion de dos fuerzas opuestas: las economias de aglomeracidn y los costos de la
congestion urbana (Duranton y Puga 2004).[1]

Originalmente Marshall (1890) propuso tres razones por las que pueden existir economias de
aglomeracion. Primero, la aglomeracién facilita la difusion de conocimiento y tecnologia;
éstos pueden transferirse cuando los trabajadores cambian de firma llevando consigo
conocimientos adquiridos, o cuando transfieren sus conocimientos a trabajadores de otras
firmas con los que interactlan constantemente debido a su proximidad geografica. Segundo,
puede facilitar las interacciones del mercado laboral al disminuir los costos de emparejar
firmas y empleados. Y tercero, la aglomeracidn facilita los encadenamientos de insumo-
producto, pues las firmas productoras de bienes finales pueden aprovechar las economias de
escala de productores de insumos compartidos. La literatura desarrollada a partir de Weber
(1929), Hoover (1937) e Isard (1956) resalta la importancia de estos mecanismos para la
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concentracion de la actividad econdmica en dreas metropolitanas.

Una limitacion de esta literatura es que asume que los factores determinantes de las
economias de aglomeracidn, que a su vez afectan el desempefio de las firmas, son externos
a ellas. Por el contrario, la literatura de la organizacién industrial asume que la productividad
es un proceso interno a cada firma.

El objetivo de este documento es conectar las dos ideas: al hacer explicitas tanto
las economias de la aglomeracién como la productividad interna, e incorporarlas
simultaneamente a nuestro analisis, buscamos entender las relaciones
sistematicas que existen entre la productividad de una firma y las caracteristicas
de la ciudad en la que se ubica.

Nuestro estudio se desarrolla en tres etapas. En primer lugar realizamos una descripcion
detallada de la ubicacién de las firmas manufactureras en Colombia, para lo que analizamos
la distribucidn geografica y por sectores industriales de las firmas y de los recursos
productivos. En segundo lugar estimamos la productividad total de los factores (PTF) y
describimos su comportamiento entre sectores y ciudades. Por Ultimo, exploramos la relacién
entre la PTF y diferentes caracteristicas de las ciudades. Para nuestro analisis utilizamos
datos detallados de produccidn y utilizaciéon de insumos por firma, e informacion de cientos
de caracteristicas municipales.

Al analizar la distribucion geografica de la actividad manufacturera encontramos que: (i)
Bogota concentra la mayoria de las firmas manufactureras del pais (44.7% del total de
firmas), y tiene la industria mas diversificada de todas las ciudades principales; (ii) por el
contrario, la produccion industrial de Cartagena esta dominada por sélo tres sectores
(quimicos, alimentos y productos de caucho y plastico); (iii) con excepcidn de Medellin, la
industria de alimentos y bebidas concentra la mayor proporcién de firmas en todas las
ciudades principales; (iv) las firmas de la industria de confecciones se agrupan
principalmente en Medellin y Bogota, las de las industrias de quimicos y productos de caucho
y plastico se concentran principalmente en Bogotd y, en menor medida, en Medellin y Cali, y
la manufactura de equipos de oficina y computacion se realiza exclusivamente en Bogota y
Medellin.

En términos de la relacién entre productividad y caracteristicas de las ciudades, encontramos
que las economias de escala no parecen afectar el nivel de productividad de las firmas
manufactureras. Es decir, el tamafo de la ciudad donde se ubica una firma no parece afectar
su desempeno. Sin embargo, si encontramos evidencia de economias de ubicacién; la
especializacion industrial tiene un efecto positivo sobre la productividad, mientras que una
mayor variedad industrial reduce la productividad. Aparentemente, las firmas
manufactureras se benefician de agruparse y ubicarse en ciudades con actividades
manufactureras menos variadas. Ademas encontramos efectos significativos del desempefio
fiscal, del nivel y la calidad de la educacién y de los niveles de crimen y violencia de una
ciudad sobre la productividad de sus firmas manufactureras. Por ejemplo, el aumento en una
desviacion estandar de la tasa de hurtos, la tasa impositiva a la industria, o el puntaje en las
pruebas Saber 11 de una ciudad se traduce, en promedio, en una caida de la productividad



del 4—5%, una caida en la productividad del 3,3—3,9%, y un aumento en la productividad
del 2—3,2 %, respectivamente.

Entender el efecto sobre la productividad de estas caracteristicas municipales, diferentes a la
estructura industrial local considerada tradicionalmente por la economia urbana, es un
primer paso necesario para informar decisiones de politica econdmica encaminadas a
mejorar el desempefio industrial
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[1] Definimos “economias de aglomeracién” como cualquier fuerza que aumente la
produccion de las firmas cuando la economia local crece (Combes y Gobillon 2015).
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